Emalls de progpestion

L’ART D’OBTENIR DES RENDEZ-VOUS SANS EFFORTS

Quelles statistiques peut-on espérer ?




Statistiques attendues :

» Taux de délivrabilitée > qualité des adresses emails (+filtres
spam)

» Taux d’ouverture > objet et premiere phrase (+filtres spam)
» Taux de click > signature (intérét du message) ou lien

» Taux de réeponses

» Taux de réponses/ouverture

» Taux de réponses positives ou neutres
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Range Low range High range
# leads engaged 100 100
Delivered 80%-90% 80 90
Open (1st email) 40%-60% 32 54
Open (cumulated) 55%-80% 44 72
Responses (1st email) 8%-20% 6 18
Responses (cumulated) 15%-50% 12 45
Responses/open 30%-60% 13 43
Positive /cumulated responses | 25%-60% 3 27
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Découvrez toutes les vidéos libres et gratuites
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http://www.iko-system.com/fr/emails-de-prospection/
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