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» Objectifs de la sighature

» Créer le relationnel

» Permettre au prospect de valider son interét
» Faut-il mettre une fonction ?

» Quels liens ?

» Un teasing marketing ?




» La photo de signhature

» Sourire, yeux ouverts, lumineuse, couleur...
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| Predictive Leads+Engagement automation
Awarded by Gartner as Cool Vendor 2015
Office: 01 41 58 14 48

20 rue du Sentier 75002 Paris
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IKO System | Automating B2B Revenues
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UK +44 (0)2 038 087 742
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